
El fenómeno de la globalización ha generado importan-
tes cambios en el ejercicio y estudio del derecho en Co-
lombia. Un claro ejemplo es la recurrente incursión de 
empresas internacionales en el mercado local. Las tran-
sacciones más grandes de los últimos años, como las 
ventas de empresas nacionales como Bavaria y Colta-
baco a SAB Miller y Phillip Morris respectivamente, así 
lo indican.  Esto ha llevado a que el abogado de hoy no 
sólo requiera de un conocimiento sólido de su propio 
ordenamiento jurídico, sino que además deba conocer, 

aunque sea de manera tangencial, el derecho comercial internacional y los 
regímenes basados en el common law. Este conocimiento le facilitará su labor 
como asesor, permitiéndole entender quién es su cliente y cuáles son sus nece-
sidades. En una palabra, el objetivo de este libro es proveer al lector herramientas 
que le permitan asesorar mejor a sus clientes.

Este texto va dirigido a empresarios y abogados involucrados en el comercio inter-
nacional. Los estudiosos del derecho comparado y principalmente del common law 
también encontrarán esta obra de gran interés. Esta obra le permitirá al lector 
familiarizarse con una figura clásica del derecho estadounidense, entender el 
racionamiento de las Naciones Unidas al querer unificar la legislación en una 
materia tan antigua como la cesión de créditos y determinar los efectos de esta fi-
gura en el ordenamiento jurídico colombiano. En suma, esta obra dará a todos 
aquellos interesados en el derecho comparado y el comercio internacional ciertas 
herramientas para entender y aprovechar algunos de los efectos de la globali-
zación en el derecho colombiano. 
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