Anexos Boxi

Anexo 1.
Link de Acceso a cuestionario:

https://docs.google.com/forms/d/1SUpvCSOIlj8lwbJF GWWJa4dXGBoGQiPBeC0G7pZyiexY/

prefill

Preguntas:

Aceptabilidad Party Box
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Resultados cuantitativos
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Cuanto estarias dispuesto a pagar por este producto
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Anexo 2.

Link de acceso:

https://docs.google.com/document/d/1P1e2rZBcnpliXHWA0aS4dyGD7EI9Gh448khEaHO71k/

edit?usp=sharing
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venta de nuestros dos productos
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