
Anexos  

10.1 Preguntas Entrevista: 

1. ¿Su empresa está realizando obras? 

2. ¿Qué tipo de obras son habituales para su empresa (Privada o Pública)? 

3. Escoja las obras que ejecuta con más frecuencia: 

* Viviendas. 

* Otras obras de arquitectura. 

* Obras hidroeléctricas. 

* Obras viales y pavimentación. 

* Infraestructura de gas. 

4. ¿Qué problema es el más concurrente cuando se encuentra ejecutando una obra? 

5. ¿Tiene preferencias por alguna marca de cemento en particular? 

6. ¿Cómo son las relaciones con los proveedores? 

7. ¿Varían los porcentajes de los componentes del concreto según la función para la cual 

se empleará? 

8. ¿Cómo planea la fundición de un piso completo? 

9. ¿Qué piensa del servicio de entrega de concreto en camiones Mixer? 

10. ¿Qué hace cuando los camiones no llegan a la hora esperada? 

11. ¿Se cumple al pie de la letra los cronogramas de construcción? 

12. ¿Sabe de alguna alternativa para suplir su necesidad de concreto? 

 

10.2 Principales Hallazgos y Aprendizajes 

 

En las entrevistas realizadas, los principales hallazgos fueron: 

La mayoría de los maestros de obra utilizaban la marca de cementos Cemex para realizar 

las mezclas de concreto. 

En un nivel más alto, los ingenieros, arquitectos y encargados de suministros se guiaban 

más por la disponibilidad del producto para satisfacer lo demandado por la obra que en la 

marca en sí. 



El problema más grande cuando las empresas incumplen con la entrega de los materiales 

o demoran más de lo estimado, es que en que ocupar a los obreros ya que se les paga por 

ese día y es dinero perdido se no pueden avanzar en la obra por no tener los insumos 

necesarios. 

También se observó que no se encuentran reacios a la entrada de empresas nuevas que 

puedan satisfacer las necesidades de sus obras. 

Se encontró que la percepción que se tiene acerca de una concretera relativamente nueva 

de la ciudad de Ibagué (2007) como lo es Concretol es muy buena, aunque resaltan que su 

capacidad de abastecer el mercado es muy baja. 

Por ultimo en las conversaciones sostenidas con las diferentes personas pertenecientes al 

sector de la construcción de la ciudad de Ibagué, todos determinaron que el mercado de 

concreto en la ciudad se encuentra concentrado ya que tan solo hay dos empresas que 

suplen la necesidad de concreto y al no tener un valor agregado que sirva como barrera de 

entrada, seria relativamente fácil que un nuevo participante entrara al mercado. 

10.3 Fotos  
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 Fotos Silo Vertical Móvil 

 



10.4 Cotización Domat 

  

Ilustración 1: Cotizacion Maquinaria 

 

 


