Anexos
10.1 Preguntas Entrevista:
1. ;Su empresa esta realizando obras?
2. ¢Qué tipo de obras son habituales para su empresa (Privada o Publica)?
3. Escoja las obras que ejecuta con mas frecuencia:
* Viviendas.
* QOtras obras de arquitectura.
* Obras hidroeléctricas.
* Obras viales y pavimentacion.
* Infraestructura de gas.
4. ;Qué problema es el mas concurrente cuando se encuentra ejecutando una obra?
5. ¢ Tiene preferencias por alguna marca de cemento en particular?
6. ¢Como son las relaciones con los proveedores?

7. ¢Varian los porcentajes de los componentes del concreto segun la funcién para la cual

se empleard?
8. ¢Como planea la fundicién de un piso completo?
9. ¢ Qué piensa del servicio de entrega de concreto en camiones Mixer?
10. ¢ Qué hace cuando los camiones no llegan a la hora esperada?
11. ;Se cumple al pie de la letra los cronogramas de construccion?

12. ;Sabe de alguna alternativa para suplir su necesidad de concreto?

10.2 Principales Hallazgos y Aprendizajes

En las entrevistas realizadas, los principales hallazgos fueron:

La mayoria de los maestros de obra utilizaban la marca de cementos Cemex para realizar
las mezclas de concreto.

En un nivel mas alto, los ingenieros, arquitectos y encargados de suministros se guiaban
mas por la disponibilidad del producto para satisfacer lo demandado por la obra que en la

marca en Si.



El problema mas grande cuando las empresas incumplen con la entrega de los materiales
0 demoran mas de lo estimado, es que en que ocupar a los obreros ya que se les paga por
ese dia y es dinero perdido se no pueden avanzar en la obra por no tener los insumos

necesarios.

También se observd que no se encuentran reacios a la entrada de empresas nuevas que

puedan satisfacer las necesidades de sus obras.

Se encontrd que la percepcion que se tiene acerca de una concretera relativamente nueva
de la ciudad de Ibagué (2007) como lo es Concretol es muy buena, aunque resaltan que su

capacidad de abastecer el mercado es muy baja.

Por ultimo en las conversaciones sostenidas con las diferentes personas pertenecientes al
sector de la construccién de la ciudad de Ibagué, todos determinaron que el mercado de
concreto en la ciudad se encuentra concentrado ya que tan solo hay dos empresas que
suplen la necesidad de concreto y al no tener un valor agregado que sirva como barrera de

entrada, seria relativamente fécil que un nuevo participante entrara al mercado.

10.3 Fotos

Mezcladora DM SMALL
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10.4 Cotizacién Domat

llustracién 1: Cotizacion Maquinaria

COTIZACION MNo: DM-B080

Slatema de control Automatico: Desamolado con un controlador especializado en
procesos de pesaje §po batch (RLS2M). Su operackon es muy facll y conflable, se
pueden crear y editar hasta 70 disefios de mezecia. Cuenta con claves de acceso a3
menis da creacion de farmaulas y ajustes de funcionamiento, avitando cambilos no
autorizados. La Informackin del proceso de produccitn s2 Imprime auinmaticamente en
cada cicio, ademas queda almacenada en una base de datos con nombie, fiecha, hora
¥ valores de dosificacion y puede ser descangada 3 un PG por & puerto seral y
EXporiar |3 informackin 3 Excel para su tratamiento y anallsis. 1 programa de
dosificacitn maneja: dos agregados con comecddn de humedad y absorciin, un
cementn que puede ser almentado de la toiva mmpesacos o del slo de
amacenamiento.Una adickin que puede ser obmo cemenio o un material dierente con
opclon de comeccikn de humedad y aDEonon. AgQua con seleccion de porcentaje de
dosificacion Iniclal y final de acuerdo al asentamientio de la mezcla, entradas de pulsos
para controlar dos adiivos liquidos de forma automatica, (los dosficadores de adihvos
s0n adicionales) Cuenta con un mend protegida para hacer cmection de materiales al
wuelo ¥ calloracion de adiivos.Se enirega Instalada una aplicaciin para descangar y
cargar Informacion al confrolador desde un PC portadl y o cable de daios. Inciuye
Impresora Epson TMU-Z20 con sus calies y Tuente de almentacion.

|HEITA: Ln produccion de los equipns esta maloulsds parn conoretos normales de 3,000 PSI, con
320 kg de cemento, 30% de arena, 30% de grova y asentamientas de 3 o miss, €] rendimisnto

ded equipo dependerd e i logistica oe cada proyects, se parmntiza el 100% de produccion en | Sub Total % 120.000.000

condiciones sdenssdas de trabajo. [va s 19 000
|Total $  139.200.000

[coONDICIONES COMERCIALES

|Forma de page: 50 % con [a orden de compra, 50 % contra entrega en nuestras instalaciones.

Tiempo de entrega: 4 semanas (Tiempo estimado durante |a vigencia de esta oferta) Sujeto a cambios

Sitio de entrega: | Muestras instalaciones en Bogota. El transporte lo puede hacer el cliente por cuenta propia o se

ofrece por separado. No incluido en esta oferta

validez de la oferta: 5 dias.

|Montaje: El montaje, ensamble de componentes y conexiones en obra corren por cuenta del cliente con
asesoria de un (1) técnico por parte del fabricante, siendo por cuenta del diente los tiquetes y
gastos de estadia durante 3 dias en la ubicacion acordada. Los dias adidonales generados por
|retrams ajenos al fabricante seran facturados aparte.

Garantia: DOMAT SAS entrega una garantia por escrito de un afo por defectos de fabricacion y fallas de
funcionamiento, no incluye partes elécricas ni electronicas.
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