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ANEXOS

Anexo A

LOLO
Art in Your Hands

Trabajar con un grupo vulnerable en el

Talleres Incluyentes
que ellos sean nuestros artesanos

Talleres incluyentes donde una persona Creacion de ceramicas para la
va a contar su historia, mientras se pintan comercializacion y creacion de fondos
ceramicas para generar ingresos

Anexo B

- Piensa en su familia
- Piensa en tener sus espacios organizados
- Busca tener detalles con familiares y amigos

¢Qué piensa y siente?

- Escucha la opinién de su |
marido al momento de
hacer la compra

- Mira los disefios
basados en sus
3 : espacios
éQué escucha? éQué ve? - Valora el tema
£ artesanal
) ‘ - Le gusta mirra los
diferentes modelos

- Lees facilhacer fa
conversacion y le gusta
preguntar sobre

elaboracion y labor social iQUé habla Y hace? ofrecidos
- Visita lugares como la 7ma los fines de
semana
- Le gusta salir a distraerse
Le gusta salir en familia
éCudles son sus dolores? éCudles son sus necesidades?

-Estaba en busca de un articulo que se
viera bien en su puesto de trabajo desde la
casa

Busca un detalle para decorar su espacio
home office




Anexo C

Piensa en buscar algo Unico para su amiga

Siente la necesidad de darle un buen regalo

- Sedeja
asesorar por
nosotros
- Le gusta
escuchar el

<Qué piensa y siente?

cQué ve?

Ve los marinitos
- Cerdmicas

decoracion
- Terrarios

budas y el tema
energético de las

significado de los éQueé escucha?

- Materas (se
enfoca en materas

plantas

¢Cuédles son sus dolores?

¢Qué habla y hace?

y productos de
decoracidn)

De productos que tienden que ver con la
naturaleza, energia y paz anterior

- Habla de lo importante que es la amiga

para ella

¢Cudles son sus necesidades?

- Necesita un regalo para una amiga -
cercana que tiene problemas de depresidn
y quiere darle algo Gnico

Buscar un regalo que motive y le guste
a su amiga. Ademds, que sea bonito y
econdmico

Anexo D

- Piensa que es una persona tranquila, y ve las

ceramicas como opcidn de regalo a amigos o familiares

-Le gusta escuchar
noticias
- Apoyar nuevos
emprendimient
os
- Lloatraeel
factor social

£Que escucha?

¢Cuéales son sus dolores?

{Qué piensa y siente?

¢Qué habla y hace?
- Mira las cerdmicas detenidamente,
enfocdndose en los detalles
- Le gusta tocarlas
- _Pregunta por diferentes disefios

iQué ve?

- Productos con
buenos terminados
- Variedad de

productos
Disefios para sus
amigos o familiares
a los cuales se los
puede regalar

¢Cuales son sus necesidades?

- Piensa en que disefio seria apropiado
para regalar
- En cual de los disefios comprar

- Hacer un regalo para un familiar




Anexo E

- Piensa que estan bien terminados los productos
- Piensa en el tamafio exacto para poder sembrar su planta
- Piensa en disefios de peliculas de la guerra de la galaxia
T Escuchala éQué piensa y siente? -
opinion de su
amiga
- Sedeja . i -
asesorar  |QUé escucha? cQué ve?
- Influye los
modelos -
pequefios sobre
los grandes

¢Qué habla y hace?

Mira los productos

que ya se encuentran

listos

Le gusta cogerlos con
la mano y mirar el

estado de la pintura
Le gusta el tema de
que son artesanias

Habla de disefios de personajes de pelicula
Mira las diferentes lineas y los detalles de

las materas ya pintadas
-pregunta por mas disefios

pintadas a mano

¢Cuadles son sus dolores?

No encontrar una figura que Te guste lo
suficiente
No encontrar el tamafio necesario de

la ceramica para su planta

¢Cuéles son sus necesidades?

- Una matera del tamafio necesario, para
poner la planta que le regalaron. Ademds
de decorar sus espacios

Anexo F

Piensa en el disefio
Tamafio de la matera

Siente la necesidad de comprar para decorar sus

donde pondra

la matera y el

espacio con el
que cuenta

éQué escucha?

espacios, pero también para regalar a su hija
{Qué piensa y siente?
- Escuchalo
que su hija
desea
- Habla de

éQué habla y hace?

Habla con su hija de los modelos que

Ve los tamario de
materas

Observa los
modelos

disponibles

Se fija en la calidad
de pinturay en

terminados

cQué ve?

observan
Se fija en colores como rosado- morado y
figuras como péjaros y elefantes

éCuales son sus dolores?

- Busca en especial materas para ellay

¢Cuales son sus necesidades?

para su hija ( se basan en disefios
encontrados en internet )

- Se preocupa de que el disefio
personalizado no quede igual al de la
imagen




Anexo G

Escucha los
colores que
vendrian
acorde
- Las plantas
que se
podrian
instaurar de
acuerdo al

matera

{Qué escucha?

éCuales son sus dolores?

Piensa en el tamafio
El lugar de ubicacién en sus espacios
El disefio mas acorde
-En que le guste a su marido

En la necesidad de no estar tan pendiente de la planta
[4

- Vela necesidad de
complacer un
deseo
Observa los

cQué ve?

éQué habla y hace?
Habla de Ta necesidad de decorar su
sala con una matera
Habla de los colores que van acorde a
lo que ella tiene

éCuales son sus necesidades?

=&t entontrar un disefioacorde a ta
necesidad de decoracion
- Que la planta no sobreviva en el espacio en

elguelavaaponer{temadeluz)
o L ) 7

Necesita una matera de un tamafio estandar
con una mata que no requiera de micha
agua, se aconseja suculenta o cactus

Anexo H

Piensa en el color mas acorde
En la resistencia de la figura ya que tiene mascotas

- Escuchalas
opiniones de su
novia
-escucha en
donde seria un
lugar seguro para
poner la ceramica
Se deja asesorar
de acuerdo el
color y tamario

¢Cudles son sus dolores?

RQué escucha?

{Qué piensa y siente?

- Velos detalles de la
ceramica
Suele tocarla con
los dedos para ver
su textura

cQué ve?

(Qué habla y hace?

BUSca un diseno antiguo de una figura del David para
decorar su nuevo apartamento
- Quiere decorar con plantas su espacio
Habla de los cuidados
Hace preguntas sobre fabricacion del producto y tema de

precio

cCuales son sus necesidades?

No encontrar la figura en el mercado
- El precio sea muy elevado
Que el material sea muy delicado

Desea encontrar una figura en particular
para decorar sus nuevos espacios

Anexo | Propuesta de Valor




Preducto y/o servicio

Propuesta de valor

Cerdmicas pintadas por un grupo gue
se encuentra en estado de
vulnerabilidad { mujeres de la cércel-
mujeres cabeza de familia)

Creacidn de artesanias a mano para la
decoracién de interiores

Creadores de alegria

+ Entregar productos de calidad

* El Ayudar a personas por medio de
una compra

* Elregalar algo diferente

* Personalizar su producto de
acuerdo a su necesidad

Aliviadores de frustraciones

* Entidad encargada de administrar
los ingresos obtenidos para el
grupo a trabajar

* No saber que regalar en un
momento especial

* Personalizar su producto de
acuerdo a su necesidad

Anexo J Segmento de Cliente

SEGMENTO DE CLIENTE

N
“el detalle no le guste
~

_— Alegrias ~__
~ -
P
satisfaccion personal a
través de la ayuda a las yd \
- E \
cabeza de familia TEraaE \
* Regalar un detalle cliente
. e II".
* Decorar sus espacios _~» Validar los gustos de la persona quien le va|
yd hacer el regalo \

P Tener un enfoque del producto que guiere |

: “
-
.+ Comunicar a la empresa en caso de que el |
producto le llegue en mal estado {
. . «._Decorar sus espacios
ingresos destinados al grupo vulnerable \\\
\ /

transcurso de la entrega - /
Que no haga juego con su decoracion - /

Conseguir una
reclusas o mujeres e N\
Unico y diferente y
\
. .
decorado para que combine con su espacio
. . \\
Incertidumbre sobre el destino de los .
Que el producto se le dafie en el
Que a la persona con la que vaya a tener N /

. -




Anexo K Prototipo Caja Inicial




Anexo N Logo Lolo Art in Your Hands

ART IN YOUR HANDS




Anexo O - Red Social Instagram




Anexo P -Stand Mercado de las Pulgas, Usaquén

ART N YOUR HANDS

St i By
B Setrandoast -

Anexo Q - Publicidad Mercado de las
Pulgas




AGENDATE,
PROGRAMATE Y
ACOMPANANOS

| AL MERCADO DE LAS PULGAS
USAQUEN
Qe Enannarage

ESTE DOMINGD
13.9.2020






